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LAY O N D RE /M A

Diventare il piu grande ed innovativo network immobiliare italiano di consulenti
altamente qualificati, in grado di offrire servizi di eccellenza ai propri clienti.

La filosofia di RE/MAX

RE/MAX é costruita su solide fondamenta tra cui fiducia, qualita e
collaborazione. Includiamo questi principi in ogni cosa che facciamo
perché crediamo che insieme, possiamo fare la differenza.

Il risultato e l'applicazione concreta dell’affermazione “ll successo del
singolo contribuisce a guidare il successo di tutti gli altri” attorno al quale
abbiamo sviluppato il nostro progetto e che si concretizza nella filosofia
win-win (vinci-vinci) alla base del sistema, dove Tutti sono Vincenti.

RE/MAX & uno dei marchi piu riconosciuti e presenti al mondo. Una delle
principali ragioni di questo successo e il riconoscimento dell'integrita
come elemento fondante della nostra professionalita e della nostra
cultura.

Il Codice di Etica comportamentale, trasmesso e disponibile a tutti gli
operatori RE/MAX, indipendentemente dalla nazionalita, coniuga i piu
elevati principi di condotta, onesta, trasparenza e coerenza con i piu
rigorosi standard professionali.

L’adesione a un set di Valori comuni assicura professionalita e consistenza
nella qualita del servizio che offriamo ai nostri clienti.

In cosa crediamo

Le persone sono la nostra forza e il nostro piu grande valore. Per questo
in RE/MAX crediamo fermamente che sia fondamentale investire nella
formazione dei nostri agenti, e dotarli di infrastrutture tecnologiche, di
marketing, comunicazione, promozione del brand, al fine di essere
altamente competitivi per servire al meglio il Cliente.

Spirito di gruppo, che estende la fiducia, il rispetto e il supporto a tutte le
interazioni, convogliando all’esterno la nostra energia collettiva con
risultati vincenti. La collaborazione & parte integrante del concetto che
RE/MAX ha dellintermediazione immobiliare. “Essere colleghi e non
concorrenti”, questo e un altro motto che ci contraddistingue.
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ENTREPRENEUR FRANCHISE 500®

- TOPS |23

DIC 2021-NOV 2022

FRANCHISE &

RE/MAX SALE DI 5 POSIZIONI NELLA CLASSIFICA
ENTREPRENEUR FRANCHISE® 500 2018
ED ENTRA NELL’OLIMPO DEI 5 MIGLIORI BRAND
IN FRANCHISING AL MONDO
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IL NOSTRO FATTURATO

OBIETTIVO

+ 10,9%

2020 2021 2022 2023
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Fieri della nostra crescita, anno dopo anno

LE TRANSAZIONI

OBIETTIVO

+ 15,1%

2020 2021 2022 2023

L'incremento del fatturato & diretta consenguenza
delllaumento delle transazioni

CONSULENTI & ASSISTENTI

OBIETTIVO

+ 116%
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In 3 anni abbiamo il 733% di consulenti in piu!
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RICONOSCIMENTI

2023 CLASSIFICHE NAZIONALI
Primi classificati Top Commission Single Office
Primi classificati Top Commission Office Small Market
Primi classificati Top Mega Office Small Market

Primi classificati Top Recruiting Office Sma/l Market
< Nei top 10 come Most Productive Office
< Migliore assistente d’ufficio Giulia Santillo

< Team Martinello, 4° classificato nella top 10 dei migliori team d’ltalia

2023 CLASSIFICHE AREA TRIVENETO

Primi classificati Top Commission Single Office nel Triveneto

Primi classificati per reclutamento

2023 PREMI NAZIONALI INDIVIDUALI
2 3 consulenti PUNTOCASE premiati tra i migliori d’Italia
% 3 assistenti PUNTOCASE premiati tra i migliori d’ltalia

2022 CLASSIFICHE NAZIONALI

Francesca Crema - Miglior Broker Rookie dellanno

2022 CLASSIFICHE AREA TRIVENETO

Secondi classificati Top Commission Single Office nel Triveneto
< 1 Consulente PUNTOCASE premiato tra i migliori del Triveneto
2 1 Assistente PUNTOCASE premiato tra i migliori del Triveneto

2022 PREMI NAZIONALI INDIVIDUALI
2 3 consulenti PUNTOCASE premiati

tra i migliori d’ltalia
2 3 assistenti PUNTOCASE premiati

tra i migliori d’ltalia
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SMALL MARKET

1° RE/MAX Puntocase

2° RE/MAX Wave
[ R °© RE/MAX
8 RE/MAX 3° RE/MAX 3
il Golden House Ecocasa Alto‘\f:‘bano

arevin Sirana
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V1T RAST ON MAME AL A-SLQ.RLAL

LA NOSTRA STORIA

Fondata nel 2020 da Francesca Crema, grazie ai
successi raggiunti durante il primo anno di attivita,
Re/Max Puntocase si & ampliata trasferendosi in un
ufficio di 300 maqg. Siamo una squadra di consulenti
altamente qualificati, in costante crescita che desidera
offrire ai propri clienti la massima soddisfazione in
ambito immobiliare, dalla consulenza alla
compravendita. Operiamo nel territorio di Padova e
Venezia e la nostra sede principale e in Via Venezia 20
a Vigonza (PD). Nel 2022 abbiamo raggiunto un altro
grande traguardo: l'apertura del nostro secondo
ufficio in provincia di Venezia. Nel 2023 abbiamo
aperto la nostra terza sede ad Asiago in provincia di
Vicenza. Sempre nel 2023 abbiamo raggiunto un altro
NnuUovo importante traguardo: l'apertura di un nuovo
ufficio a Venezia. Visto lo sviluppo e linteresse di
tanti nuovi affiliati il progetto di nuove aperture e in
costante crescita soprattutto tra le province di
Padova, Venezia e Treviso.
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DIVENTATA REALTA ANCHE GRAZIE Al
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CONTROLLARE FINO AL ROGITO
PRIMA DI NOTARILE

WIIM DECIDERE
R |

GESTIONE
INIZIATIVE AGO gle

PRATICHE DI
FINANZIAMENTO

adl

REPORT
PERIODICO
DEI RISULTATI

&\
W) e

COLLABORAZIONE
TRA TUTTI GLI
AGENTI RE/MAX

2\ E

OPEN HOUSE
SENZA
APPUNTAMENTO
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COLLABORAZIONE

TRA LE AGENZIE
SUL TERRITORIO
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PUBBLICITARIE AdWords
PERIODICHE CREAZIONE
CAMPAGNE
GOOGLE AdW

RE/MAX PUNTOCASE
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ATTESTATO
PRESTAZIONE
ENERGETICA H
RACCOLTA (@) borsino
DOCUMENTI
IMMOBILE
RE/MAX ’ HAL

ANALISI
COMPARATIVA

VERIFICA
CONFORMITA

@ IMMOBILE

Wi e D
SERVIZI
FOTOGRAFICI
E VIRT. TUOR
DEL SUO

J ®

IMMOBILE

> Jin
LG

INTERAZIONE
CON | SOCIAL
e, NETWORK
@mmobllmre.it
® casa.it =
: ] INSERIMENTO
idealista IMMOBILE IN
BANCA DATI
MASSIMA
VISIBILITA
IMMOBILE

RE/MAX PUNTOCASE
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Per assicurare la massima visibilita, il Consulente Re/Max
Puntocase adotta un appProccio esclusivo,
concentrandosi solo su una selezione di immobili. Questi
vengono attentamente curati e promossi attraverso
'impiego di una combinazione di metodi tradizionali e
innovativi. Il Consulente Re/Max Puntocase collabora
strettamente con il cliente venditore per elaborare un
piano di marketing su misura, che delinei in modo
dettagliato tutte le azioni promozionali destinate al bene
immobile. All'interno di questo piano vengono altresi
elencati gli strumenti specifici che saranno utilizzati per
perseguire 'obiettivo condiviso: LA VENDITA.

VIRTUAL TOUR 360°

m L'esperienza del Virtual Tour a 360 gradi offre la

E:// straordinaria opportunita di esplorare I'nimmobile
con la comodita di sedersi e utilizzare un tablet o
uno smartphone. Mediante l'integrazione di
fotografie panoramiche a 360°, questo servizio
offre una rappresentazione dei vari spazi e
ambienti che avvicina l'osservatore alla realta.
Tale esperienza coinvolgente si applica sia a
contesti interni, offrendo un'istantanea
dettagliata degli spazi, che a ambientazioni
esterne, catturando l'essenza degli scenari
all'aperto.

VIDEO EMOZIONALE

La creazione di un video dedicato all'immobile
costituisce un potente strumento per attrarre un
pubblico piu ampio all'interno dell'annuncio.
Questo video non solo cattura l'essenza
dell'immobile, ma svolge anche la funzione di
ridurre le visite non pertinenti. In tal modo, si
riesce a ottimizzare |'esperienza sia per |
potenziali acquirenti, i quali possono ottenere
una prospettiva piu completa e coinvolgente
dell'immobile, che per il consulente, il quale puo
concentrare le risorse su visite piu qualificate.
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SERVIZIO FOTOGRAFICO PROFESSIONALE
Un servizio fotografico professionale valorizza I'immobile e
moltiplica i contatti sul web

VIDEO CON DRONE

Un video realizzato tramite drone ad alta risoluzione attira
piu  potenziali clienti sulllannuncio e agevola la
comprensione della posizione dell'immobile nel territorio,
evidenziando la qualita dell'offerta.

VALORIZZAZIONE IMMOBILIARE
L'immobile viene incrociato con tutte le richieste d'acquisto
presenti nella banca dati nazionale RE/MAX

HOME STAGING

L'arte di migliorare l'aspetto di una casa in vendita
attraverso modifiche nell'arredamento, nell'illuminazione e
nella pulizia per renderla piu attraente agli acquirenti.
L'obiettivo € massimizzare il potenziale dellimmobile per
una vendita rapida e al miglior prezzo, spesso coinvolgendo
la rimozione del disordine e I'uso di arredamento neutro.

VISIBILITA SU PORTALI INTERNAZIONALI
www.global.remax.com, il primo e unico portale mondiale di
IMMobili multilingua e multivaluta. Con
www.global.remax.com l'immobile viene proposto in oltre
100 nazioni nel mondo.

VISIBILITA SUI MAGGIORI PORTALI ITALIANI
www.immobiliare.it ¢ www.casa.it ¢ www.subito.it
www.wikicasa.it ¢ www.cambiocasa.it * www.allaricerca.it
www.immobiliovunqgue.it . WWW.esajob.com
www.immobiliarelux.it « www.vivoqui.it

OPEN HOUSE

Un evento immobiliare in cui una proprieta messa in vendita
viene aperta al pubblico in un orario specifico, consentendo
a potenziali acquirenti di visitarla senza appuntamento.
Questa pratica offre un'opportunita unica per esplorare
l'immobile, valutare o spazio e I'ambiente circostante, e
porre domande al consulente immobiliare presente.
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CONTRATTO IN INCLUSIVA

’approccio adottato dal consulente Re/Max
promuove la collaborazione con colleghi interni
ed esterni, evitando esclusioni. Il venditore
Interagisce con un singolo esperto che agisce
come intermediario proattivo, coinvolgendo
diversi professionisti per individuare I'acquirente
Ideale. La proprieta viene presentata a potenziali
acquirenti sia tra i consulenti Re/Max che tra
qguelli esterni alla rete.

REPORT PERIODICO DEI RISULTATI
Documento che fornisce un riepilogo regolare e
strutturato dei dati e delle informazioni relative
alle performance degli annunci sui portali ed
eventuali campagne social attivate.

VERIFICHE, CONTROLLI E ASSISTENZA
PROFESSIONALE

Il Consulente Re/Max Puntocase si dedica a
coadiuvare, consigliare e guidare il venditore
attraverso la compilazione della
documentazione necessaria per garantire un
processo di compravendita completo e sicuro.
Inoltre, si impegna ad accompagnare il venditore
In tutte le fasi della transazione fino alla
conclusione notarile, svolgendo compiti quali la
stesura e la registrazione del preliminare di
compravendita presso I'agenzia delle entrate.

24 MAX

Grazie alla presenza Iin agenzia di un corner
presidiato dal consulente del credito 24Max, |l
cliente riceve una consulenza finanziaria gratuita
ed in tempo reale durante [acquisto
dell'immobile. Inoltre, grazie a convenzioni molto
vantaggiose con i principali gruppi bancari, |
cliente puo fare comparazioni tra molteplici
prodotti, il che gli permette di effettuare la scelta
del mutuo piu adeguato alle proprie esigenze.
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SALDO E STRALCIO

Pratica finanziaria in cui un debitore negozia con un
creditore per ridurre I'importo del debito che deve essere
pagato. Il saldo rappresenta 'ammontare totale del debito,
mentre lo stralcio & la decisione del creditore di accettare
un importo inferiore per chiudere il debito. Questa pratica
e utilizzata quando il debitore non puo pagare l'intero
debito e il creditore preferisce ottenere almeno una parte
piuttosto che rischiare di non ricevere nulla

ATTESTATO DI PRESTAZIONE ENERGETICA

L Attestato di Prestazione Energetica (APE), che € andato
a sostituire il precedente Attestato di Certificazione
Energetica (ACE), € un documento che, sulla base dei
consumi annuali, classifica le prestazioni energetiche di un
edificio su una scala da G ad A4. Grazie alla nostra rete d i
collaboratori interni, saremo in grado di produrre tale
certificato in tempi nettamente inferiori rispetto alla
media.

GESTIONE CLIENTI ACQUIRENTI

La gestione del cliente acquirente, dall'analisi delle
esigenze fino alla verifica del reale potere d’acquisto, € un
momento cruciale nella fase di compravendita.

ASSISTENZA LEGALE

Il consulente Re/Max Puntocase si fara carico di
recuperare tutta la documentazione relativa al suo
Immobile, trasferendola al dipartimento legale.
Quest'ultimo ne verifichera la conformita urbanistica e
catastale, si occupera di eventuali rettifiche e predisporra
la contrattualistica necessaria, garantendo una completa
assistenza fino al rogito.

GESTIONE AFFITTI BREVI/TURISTICI

Attivita in cui le proprieta vengono affittate a breve
termine a viaggiatori o turisti anziché ad inquilini a lungo
termine. Ci0 comporta la promozione delle proprieta, la
pulizia regolare, la manutenzione e la gestione delle
prenotazioni.
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VENDI CASA
VELOCEMENTE
AL MIGLIOR
P~
SENEER T Eos

CON RE/MAX PUNTOCASE

PRIMA AGENZIA
DEL TRIVENETO

AFFIDA LA VENDITA DEL TUO IMMOBILE AL BRAND IMMOBILIARE PIU
RICONOSCIUTO E AFFIDABILE AL MONDO!

Ti aiutiamo a trovare 'acquirente giusto garantendo assistenza completa in
ogni step, dalla valutazione al rogito!
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RE/MAX PUNTOCASE rende la vendita della tua casa un processo facile,
senza stress e 3 volte piu veloce rispetto ai competitor.

VENDIAMO LA TUA CASA IN SOLI 38 GIORNI!

Conosciamo bene

le problematiche che mettono

in seria difficolta

chiunque provi a vendere un immobile da privato o affidandosi a agenzie
non competenti. Ti aiutiamo a trovare l'acquirente giusto garantendo
assistenza completa in ogni step, dalla valutazione al rogito!

4.9/5

Media recensioni

+ 8k

Uffici RE/MAX
nel mondo

positive su Google

+ 110

Paesi nel mondo
con RE/MAX

38 GG

Media di giorni
per la vendita

VENDERE CASA DA PRIVATO O
CON AGENZIE NON COMPETENTI

Trasformare estranei in potenziali
acquirenti € un compito molto
difficile, soprattutto per chi non ha
mai venduto casa prima. Vendere
casa da privato si rivela nel 99% dei
casi un‘operazione emotivamente
impegnativa e dispendiosa in
termini di tempo.

Qualcuno conosce un
@ fotografo d'interni che renda
giustizia al mio immobile?

RiuscirO a vendere casa?

RiuscirO a vendere casa senza
svenderla?

Quali migliorie devo adottare
prima di mostrarla?

Dove vanno pubblicati gli
annunci di vendita?

A quali professionisti devo
rivolgermi per finalizzare la
vendita?

Dove trovo il tempo di
mostrare casa con i miel
turni di lavoro?

O O 0 0 ©

)

VENDERE CON RE/MAX, IL BRAND
PIU AFFIDABILE AL MONDO

Che si tratti di un investimento o
della vendita di una casa che ha
significato piu di 4 semplici mura.
Affidandoti a RE/MAXPUNTOCASE
eviterai erroricomuni e tutti i lati
negativi della vendita vivendola
come un’esperienza piacevole.

Venderemo la casa 3 volte piu
velocemente dei competitor
con una media di soli 38 giorni!
Rispettiamo il piu possibile |l
volere del cliente

Ti aiuteremo a rendere l'immobile
perfetto per la vendita

Pubblicheremo I'immobile
su tutti i principali portali
di vendita

Penseremo noi a tutte le figure
professionali necessarie

Servizio fotografico, video e
marketing, sono servizi inclusi

Penseremo noi a mostrare la
casa a tutti i possibili acquirenti
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<« COMPRARE CON PUNTOCASE

E UNA GARANZIA

COMPRA CASA CON NOI
Scegli RE/MAX PUNTOCASE per il tuo acquisto immobiliare! Qualungue sia la
tua ricerca - una casa nuova, piu spaziosa, compatta, da ristrutturare o per
investimento - i consulenti immobiliari idi RE/MAX
PUNTOCASE sono pronti ad aiutarti. Garantiamo
qualita, rapidita, trasparenza e competenza in ogni
fase della trattativa. La tua scelta sicura per

una casa su misura.

PERCHE ACQUISTARE CON RE/MAX? E / M A
Acquistare con RE/MAX é vincente grazie a: R X
1. Vasta Scelta: Ampia selezione di proprieta

grazie ai consulenti RE/MAX in tutto il mondo.
2. Esperti Qualificati: Consulenti esperti che
comprendono il mercato e offrono supporto
personalizzato.

3. Personalizzazione: Processo su misura per
soddisfare le tue esigenze e preferenze.

4. Trasparenza e Sicurezza: Informazioni complete e
supporto per decisioni informate.

5. Tecnologia Innovativa: Strumenti avanzati per
'esplorazione dettagliata delle proprieta.

6. Supporto Totale: Accompagnamento

dalla ricerca all’acquisto finale.

7. Rete Globale: Vantaggi internazionali grazie alla
vasta presenza di RE/MAX.

8. Innovazione: Adattamento al mercato con
tecnologie all’avanguardia.

| . »  IN RE/MAX SI
In breve, RE/MAX garantisce un’esperienza ~ CONCLUDONO

d’acquisto completa, con consulenti esperti e un 53
approccio centrato sul cliente, assicurando |l S 6

massimo valore e soddisfazione nell’acquisizione b
immobiliare. TRANSAZIONI

METTICI ALLA PROVA! S

RE/MAX PUNTOCASE
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| VANTAGGI DI AFFIDARSI A

RE/MAX PUNTOCASE

SEIl ALLA RICERCA DI CASA.
PERCHE SCEGLIERCI?

Perché tutti i nostri consulenti
collaborano per soddisfare la tua
richiesta in men che non si dica.
Perché i nostri consulenti ti fanno
risparmiare un sacco di tempo e si
sa, il tempo e denaro. Velocita ed
accuratezza sono due sostantivi
che coesistono nel vocabolario dei
nostri consulenti, che non si
limitano a mostrare gqualche casa
ma forniscono una vera e propria
consulenza immobiliare,
proponendo una vasta gamma di
proposte altamente selezionate e
rispondenti alla tua richiesta.
Proprio perché parliamo di
“consulenza immobiliare”, 'operato
dei nostri professionisti non si
ferma alla vista dell'immobile ma
include assistenza contrattuale,
pareri legali, fiscali e notarili fino ai
servizi post-vendita.

PERCHE METTIAMO LA NOSTRA
ESPERIENZA AL TUO SERVIZIO
Noi di RE/MAX Puntocase
continuiamo a perfezionare | NOstri
servizi immobiliari ed a trasmettere
competenze qualificate ai nostri
consulenti. Conosciamo bene |
nostri quartieri, le normative
vigenti, le specificita di ogni zona
ed immobile. Siamo veri esperti
locali e di riferimento nel mercato.

RE/MAX PUNTOCASE
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B NMSEEY-A LA FORZA

LAVORA CON NOI

DIVENTA UN AGENTE IMMOBILIARE IN REZMAX PUNTOCASE

* Onesta

* Spirito di gruppo

» Collaborazione

* Responsabilita

Questi sono i valori che ogni agente
Puntocase ha nei confronti di tutti i
N cClientie tuttiicolleghi.

In Re/Max Puntocase 'agente immobiliare & al primo posto. A differenza di altre
realta amiamo dire che sei tu che “ci metti la faccia”, sei tu il punto di riferimento
di ogni tuo cliente. || Broker, sara alle tue spalle, sara il tuo aiuto e il tuo sostegno.

Mettiamo i nostri agenti RE/MAX
Al primo posto :

g,
? “p |l modello Il modello
tradizione v RE/MAX

TEAM
LEADER

STAFF

BROKER/
“ v
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Grazie al nostro esclusivo programma di formazione diventerai un imprenditore
di successo. Che tu sia estraneo al mondo dellimmobiliare o un agente non

soddisfatto del posto attuale, 'ingresso nel mondo Re/Max Puntocase e la nostra
Masterclass trasformeranno radicalmente la qualita della tua vita lavorativa. Di
seguito il percorso che ogni Prospect segue per entrare nella nostra squadra

Verso una carriera di successo { » e

9 0 0 © e"

® Ospite in
Call con . riunione & Firma Tutoring/
Recruiter PR Ciics Colloquio contratto Masterclass Produzione
individuale
@ ® ® ® i) @

| nostri dati parlano da soli: in tre anni, i nostri agenti newcomer iniziano ad avere i
loro primi risultati gia dopo circa 20 giorni dal loro ingresso. Tutto questo grazie alla
nostra Mastercalss. La Masterclass € un percorso formativo completo e gratuito di
tutto per essere un Agente Immobiliare ESPERTO a 360°!

| risultati dei newcomer arrivano sempre prima! C
Giorni dalla firma alla messa in produzione: .
0
B 21
AD OGGI |
NEWCOMER HANNO |

[7%)
[#+]
[}

PRIMI RISULTATI GIA’
21 GIORNI POST
40 4 «MASTERCLASS»

48

2020 2021 2022
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Go

Reviews

Giorgio Coppetta
i Local Guide - 40 recensioni

3giornifa  NuovA
Ho avuto modo di sperimentare con mane la
professionalita, la disponibilita e la correttezza delle
informazioni avute. Il sig Roberto, con il quale mi sono
sempre relazionato & una persona garbata e
correttissimal...disponibile sempre per ogni chiarimento
Se ho modo di incontrare persone che devono vendere o
comperare ora 50 a chi indirizzarlo. AGENZIA DA 5
STELLEN!

5 Mipiace < Condividi

marco zandona .
4 recensioni '

1 mese fa
Un'esperienza eccezionale con Giorgia Piazza
Fin dall'inizio, Giorgia si & dimostrata estremamente
attenta alle mie esigenze e ha dedicato tempo ed energie
per comprendere appieno cosa stessi cercando in un
immobile. La sua capacita di ascolio e la sua attenzione
ai dettagli mi hanno subito impressionato, poiché mi ha
fatto sentire che il mio desiderio di trovare l'immobile per
la mia impresa perfetta era la sua massima priorita.

5 Mipiace

«, Condividi

ABBIAMO UNA MEDIA

SU

gle

Pamela Giorgino .
i Local Guide - 50 recensioni :

10 mesi fa
Noi abbiamo appena venduto un appartamento con
l'agenzia remax di Vigonza. Attraverso la professionalita
di Tommaso e la sua grande preparazione e disponibilita
ci ha reso questa esperienza molto serena e senza
stress occupandosi anche dei dettagli pit "fastidiosi”
senza mai tirarsi indietro.e Estremamente soddisfattie
pronti per una nuova valutazione. Grazie per il vostro
lavoro e sostegno

1 < Condividi

MARINA TREVISAN .
1 recensione '
2 seftimane fa  Nuova

Roberto & Laura persone eccezionali professionali nel
proprio lavero e umane consiglio a tutti la remax

1 =2 Condividi

Riana Sima
3 recensioni
4 mesifa
Siamo rimasti molto soddisfatti, bravi, simpatici,
personale. Si sono presi cura di tutto ed erano sempre
disponibili!

7 Mipiace <2 Condividi

SCANSIONA QUESTO

& QR CODE

E VERIFICA TU STESSO

ORA DIAMO LA PAROLA

Al NOSTRI CLIENTI

Agenzia Immobiliare RE/MAX
Puntocase

49 (87) ®
Agenzia immobiliare

boboc efim .
1 recensione !

2 settimane fa | NUOVA
Ringraziamo per la professionalita, puntualita, gentilezza
e pazienza! Esperienza positiva, bravi, preparati coretti &
competenti, veramente una bella esperienza!!!

5 Mipiace < condividi

Tiziana Germani .
4recensioni '

11 mesi fa
Ho avuto la grande fortuna di incontrare un
professionista di profonda ed autentica umanita come
Roberto Musardo Gracco, che mi ha da subito fatto
sentire libera di vedere, valutare, scegliere un immabile
che mi aveva immediatamente colpita per il bellissimo
reportage fotografico sul sito Re/Max Puntocase.
Sempre disponibile, gentile, empatico, preciso in ogni
comunicazione ed informazione. Mai una pressione, mai
un tentativo di condizionarmi nella scelta. Limmobile
visto dal vivo era ancora pil bello che nelle foto.
Equilibrato mediatore, a conclusione del rogito ha
mostrato unemozione sincera e sentita per la perfetta
riuscita dell'accordo.
Ottima agenzia e straordinario professionista.

2 < Condividi

Luca Prete .
2 recensioni :

4 mesifa
Ho avuto una esperienza meravigliosa con questa
agenzia ma sopratutto con Sarah lovito una persona
molto.professionale ,paziente e disponibile. Si &
preoccupata di tutta la parte burocratica e documenti
vari, consigli per la vendita , foto ecc. Persona che sa
socccializzare . Esperienza da rifare.

% Mipiace < Ccondividi

Ezio Bressan .
5 recensioni '

7 mesi fa
Ringrazio Roberto e la RE/MAX di Vigonza per la
professicnalita e disponibilita dimostrata nonostante poi
le trattative abbiano portato ad un esito negativo. Non
tutte le trattative sono semplici e lineari. Nel mio caso
l'immobile aveva delle particolari condizioni da superare
e nonostante la caparbieta, velocita e organizzazione
degli uffici RE/MAX la risposta negativa degli
interlocutori dell'altra parte ha fatto fallire la trattativa.
Ho riportato la mia esperienza per sottolineare che
raramente ho incontrato tanta disponibilita e
professionalita nel settore delle agenzie immobiliari dove
sono le persone e l'etica professionale a fare la
differenza. Grazie Roberto e a tutto lo staff RE/MAX.

o 2 < condividi

Alessandro Battisti .
2 recensioni !

5mesifa
Roberto & stato molto paziente e bravo nel
Nostro caso, nonostante il periodo storico che stiamo
vivendo, & riuscito comunque a vendere il nostro
immobile alla cifra che desideravamo! Servizio
impeccabile e sopratutio il lato umano di grande

aspettol!
iy 2 < Condividi
Mihaela Robu .

1 recensione ‘

10 mesi fa
Agenzia Re/Max & stata efficiente ancora dal primo
contatto telefonico, agenti super disponibili, collaborativi
e di grande precisione e accorgimento
Da premiare I'attenzione di Tommaso e la sensibilita al
cliente da parte di tutto lo staff. Grazie

o Mipiace <2 Condividi
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VERRAI SEGUITO D AN/ : /

O CONSULEN

LA PERSONA C GUIRA

non & una persona qualsiasi, ma uno/a dei piu esper lla zona nella quale state vendendo
o comprando I'immobile in questione. Con cio voglia otte eare alla nostra clientela che per noi la
fiducia e la qualitd del nostro lavoro sono fattori fondamentali'e per questo viene messa a Vostra
disposizione la nostra miglior risorsa nel pieno rispecchio delle Vostre esigenze.

RE/MAX PUNTOCASE
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